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First Class IT-Service
- Sagen Sie’s weiter!

Sehr geehrte Interessentin,
sehr geehrter Interessent,

schön, dass Sie sich die Zeit
nehmen, unser Business Partner
Programm näher kennen zu
lernen.

Das Business Partner Programm wurde entwickelt, um für
Sie und unsere Kunden klare und vor allem langfristige
Vorteile gegenüber dem klassischen Vertrieb und Marketing
mit hohen Streuverlusten zu schaffen.

Unser Ansatz bietet Ihnen die Chance, mit überschaubarem
Aufwand stabile, zusätzliche Umsätze zu erwirtschaften.

Hier ein einfaches Beispiel:

Kunde A nimmt ausliegende
Empfehlungsbroschüre mit

Kunde A nimmt Service von
noldmedia in Anspruch

Gutschrift wird mit Rechnung
von Kunde A verrechnet

Ihr Bonus für Umsatz von
Kunde A wird vorgemerkt

Kunde A gibt Empfehlungs-
broschüre an Kunde B weiter

Kunde B nimmt Service von
noldmedia in Anspruch

Gutschrift für Kunde A
aus Umsatz von Kunde B

Ihr Gesamtbonus wird
monatlich an Sie überwiesen

Hinweise zur Bonusberechnung:

§

§

§

der Bonus wird gewährt, sobald die jeweilige Rechnung
durch den Kunden beglichen wurde
als Grundlage für den Bonus werden Service-Einheiten (Zeit)
berücksichtigt, maßgebend ist hier der Netto-Umsatz
die erste Service-Einheit (15 Min.) dient der Kostendeckung
und wird nicht für den Bonus berücksichtigt

Zur Teilnahme am Business Partner Programm ist die
Unterzeichnung eines Geschäftspartnervertrages
erforderlich, den Ihnen noldmedia bzw. Ihr Ansprechpartner
gerne überreicht.

Die dargestellten Informationen in dieser Broschüre dienen
dem grundsätzlichen Verständnis und der Information über
das noldmedia Business Partner Programm.

Grundlage für eine Zusammenarbeit sind der von beiden
Seiten unterzeichnete Partnervertrag sowie die
Unternehmensrichtlinien samt Vergütungsplan in der
jeweils aktuellsten Fassung.
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Langfristige Vorteile für Sie als Business Partner

Folgendes Beispiel verdeutlicht die Bonusberechnung:

Als noldmedia Business Partner beteiligen wir Sie dauerhaft
am Umsatz der Kunden, die durch Ihre Empfehlung unsere
Leistungen in Anspruch nehmen.

Zusätzlich erhalten Sie einen Bonus auf Umsätze
geworbener Kunden von Business Partnern (BP), die durch
Ihre Empfehlung einen Partnervertrag unterzeichnet haben.

Darüber hinaus erhalten Sie einen Tiefenbonus für alle
Umsätze Ihrer eigenen Kunden, Umsätze von Kunden Ihrer
Partner, Kunden deren Partner, usw.

Dauerhafte Vorteile für Ihre Kunden

Der geworbene Kunde hat Zugrif f auf unseren
professionellen IT-Service mit langjähriger Praxiserfahrung.
Freundliche Service-Mitarbeiter gepaart mit technischem
Verständnis sorgen für eine hervorragende Lösungs-
kompetenz vor Ort.

Empfiehlt der Kunde noldmedia weiter, erhält er
Bonusumsätze (BU = Netto-Service-Umsätze des
empfohlenen Kunden abzüglich der ersten 15 Min.) in Form
einer Gutschrift zur Verrechnung.

Damit reduziert sich die Höhe künftiger Service-Rechnungen
automatisch. Auch hier gibt es keine zeitliche Begrenzung
des Bonusanspruchs durch Empfehlung.

Bonusanspruch aufgrund
empfohlener Kunden:

10 Kunden
Netto-Bonusumsatz: 350 EUR

Ihr Bonus (10%): 35 EUR

Zusatzbonus aus Umsatz
empfohlener Kunden durch
weitere Business Partner:

20 Kunden (in Ebene 1)
Partner-Bonus: 70 EUR

Zusatzbonus (25%): 17,50 EUR

Ihr Netto-Gesamtbonus aus Empfehlungsbonus und Differenzbonus:
35 EUR + 17,50 EUR = 52,50 EUR

Kunde A
BU: 35 EUR

Kunde B
BU: 40 EUR

Kunde C
BU: 30 EUR

Kunde D
BU: 50 EUR

Bonus (5%):
1,75 EUR

Bonus (5%):
2 EUR

Bonus (5%):
1,50 EUR

Bonus (5%):
2,50 EUR

Kunde empfiehlt noldmedia und gibt Empfehlungsbroschüre weiter

Netto-Gutschrift aus Gesamtbonus durch Empfehlung:
1,75 EUR + 2 EUR + 1,50 EUR + 2,50 EUR = 7,75 EUR

Die richtige Verbindung für Ihren Erfolg

Zuverlässigkeit, professioneller Service und ein guter
Umgang mit Ihnen als Geschäftspartner sowie unseren
Kunden steht für uns an oberster Stelle.

Unser Ziel ist es, eine stabile, rundum zufriedene
Stammkundschaft sowie eine langfristig wachsende
Partnerstruktur aufzubauen.

Begleiten Sie uns auf diesem Weg und partizipieren Sie
überdurchschnittlich an unserem Wachstum im IT-Service-
Markt. Langfristige Umsatzbeteiligungen garantieren Ihnen
ein stabiles Zusatzeinkommen ohne Investitionsrisiko.

Mit der Möglichkeit, Ihr eigenes Team aufzubauen und zu
betreuen schaffen Sie zusätzliche Stabilität und legen den
Grundstein für ein echtes passives Einkommen.

Wir unterstützen Sie auf Ihrem Weg mit professionellen
Unterlagen, Schulungen, Workshops und regelmäßigen
Team-Meetings.

Fordern Sie Ihren persönlichen Geschäftspartnervertrag an.
Für weitergehende Fragen stehen wir Ihnen jederzeit gerne
zur Verfügung.


